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Fruitteelt

Beste bestuurslid,

Het volgende werkjaar mogen we beschouwen als een echt scharniermoment. 
De structuurhervorming binnen onze organisatie krijgt dan volop haar beslag. 
De bestuursploegen van de bedrijfsgilden worden via verkiezingen hernieuwd, 
de kringen zijn aan hun laatste jaar toe in hun huidige vorm, voor ze transfor-
meren in studiekringen en de nieuwe, vereenvoudigde lidmaatschapsreeksen 
worden van kracht. 
Het organiseren van vorming gebeurt best zo dicht mogelijk bij de leden. We 
doen hiervoor in grote mate een beroep op onze structuren. Toch willen we 
jullie hierbij zo goed mogelijk ondersteunen: inhoudelijk, administratief en 
fi nancieel. Speciaal daarvoor hebben we opnieuw een aantal Vormingswijzers 
ontwikkeld waarmee jullie aan de slag kunnen bij het samenstellen van een 
boeiend en gevarieerd winterprogramma. 
In het eerste deel vind je thema’s specifi ek voor jouw sector of structuur. Die zijn samengesteld door onze 
adviseurs Studiedienst en consulenten, aangevuld met eigen onderwerpen van de lesgevers. Je vindt bij elk 
onderwerp meteen ook de sprekers die hierover een boeiende voordracht kunnen geven én in welke provincie(s) 
ze dat willen doen. In het tweede deel vind je de algemene thema’s van onze partners. Ook hier zitten zeker 
een paar interessante ideeën bij voor een studievergadering. Tot slot vind je de pagina’s “Werkmap voor de 
organisator”. We bundelden hier alle praktische info rond het organiseren van vorming. Zeker voor nieuwe 
bestuursleden zijn deze pagina’s aanbevolen lectuur. Onze leden hebben een blijvende nood aan actuele vor-
ming, georganiseerd op een geschikt moment en een vlot bereikbare locatie. 
Met deze Vormingswijzer heb je een bruikbaar instrument in handen om samen met je bestuursploeg aan de 
slag te gaan en een programma samen te stellen. Mogen we hiervoor ook op jou rekenen?

Sonja De Becker
Voorzitter NCBL

Inspelen op het marktgebeuren

De voorbije jaren worden we als fruitteeltsector geregeld geconfronteerd met nieuwe markteisen. 
Denk daarbij maar aan de MRL’s die Rusland en enkele winkelketens opleggen. Momenteel steekt er 
wel een nieuw item de kop op: duurzaamheid. Willen we mee zijn, dan kunnen we niet anders dan 
ook op die kar te springen.

Kansen en mogelijkheden
De laatste jaren komen steeds meer fruitteeltbedrijven onder druk te staan. Dit heeft vooral te maken met de 
toenemende kosten voor personeel en energie en we weten dat deze kosten ook in de toekomst een bijzon-
der doorslaggevende rol zullen spelen. Daartegenover staan de prijzen, die de voorbije jaren vrij stabiel zijn 
gebleven en niet mee evolueerden. Een negatief scenario zou je denken. Toch moeten we positief blijven. De 
fruitteeltsector heeft nog veel kansen, maar we moeten ze goed benutten. De fruitconsumptie per persoon 
kan en zal nog toenemen. Daarenboven neemt de wereldbevolking toe en gaan mensen meer in steden leven, 
waardoor ook de vraag naar gezonde voeding zal toenemen. Het zal alleen een kwestie zijn van het product zo 
goed mogelijk in de markt te brengen en een duidelijk verhaal te creëren rond ons product.

De wereld verandert, maar de consument ook
Het consumentengedrag is na de crisis enorm veranderd. Waar de middenmoot vóór de crisis eerder koos voor 
relatief goede producten tegen een betaalbare prijs, stellen we vast dat er na de crisis een enorme verschuiving 
is geweest. Je hebt enerzijds consumenten die voor de laagst mogelijke prijs willen gaan, anderzijds heb je 
er die op zoek zijn naar producten met een duidelijke meerwaarde, waar ze graag meer voor willen betalen. 
Met andere woorden, er is een potentieel voor duurdere producten, zolang je een meerwaarde kan realiseren 
voor de consument. Het antwoord voor een betere prijsvorming is dan ook het zoeken naar deze meerwaarde 
en luisteren naar wat de consument écht wil. Zo is bijvoorbeeld duurzaamheid een belangrijk aspect voor 
de huidige consument. Een thema waar we dus absoluut bij moeten stilstaan! Of beter nog, net mee vooruit 
moeten gaan.

Aan de slag
Om te kunnen inspelen op deze nieuwe markteisen, moeten we ons voortdurend bijscholen. In deze vormings-
wijzer vind je alvast enkele suggesties voor het komende werkjaar, maar luister ook goed naar wat er leeft bij 
de kringleden. Varieer ook in het aanbod, zodat iedereen er iets voor hem of haar vindt. Als consulent kan ik 
jullie hier zeker in begeleiden en ondersteunen, zodat ook het komende werkjaar boeiend wordt.
Succes, en bedankt voor jullie inzet!

Leen Jolling, fruitteeltconsulent
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EconomieGroenteteelt

Groenten gaan voor duurzamer
Een essentieel onderdeel van duurzaam produceren is het zorgvuldig omgaan met water, zowel in de vol-
legrondsteelt als bij glastuinbouwbedrijven. Ook het gebruik van gewasbeschermingsmiddelen blijft actueel. 
Naast voorlichting over het correcte gebruik ervan, starten we met opleidingen rond de introductie van de 
geïntegreerde teelt in de groenten. Dit is een totaalaanpak die zorgt voor een verdere daling van de milieu-
impact van onze teeltmethoden.
 
Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	De	Blaiser	Raf	– (reg. 193998) – Sint-Amands A B L O W

E raf.deblaiser@lava.be | M 0475 65 40 85 | T 015 50 42 51 | F 015 50 42 61
•	Declercq	Bart	– projectingenieur (reg. 1936562) – Gits    O W

E bart.declercq@west-vlaanderen.be | T 051 27 33 15 | F 051 24 00 10
•	De	Clercq	Hervé	– (reg. 192633) – Nazareth A B L O W

E herve.declercq@ilvo.vlaanderen.be | M 0499 23 42 84
•	De	Kok	Lion	– teeltadviseur (reg. 1910016) – Arnhem A    

E lion@cucobv.nl | M 065 337 61 12 | T 065 337 61 12 | F 026 446 15 08
•	Dewitte	Justine	– onderzoeker/voorlichter (reg. 2633742) – Mouscron    O W

E justine.dewitte@proefcentrum-kruishoutem.be | M 0498 74 68 59 | T 09 381 86 82 | F 09 381 86 99
•	Vandewiele	Rudi	– vertegenwoordiger - adviseur (reg. 2626846) – Hooglede     W

E rudi.vandewiele@tacocvba.be | M 0492 63 73 83 | T 051 70 34 66 | F 051 70 33 23
•	Vanoirbeek	Luc	– adviseur Boerenbond (reg. 194216) – Zepperen A B L O W

E luc.vanoirbeek@boerenbond.be | M 0477 33 06 35 | T 016 28 64 15 | F 016 28 64 09

Duitse markt voor afzet van groenten

•	Coenen	Paul	– landbouwwingenieur (reg. 193980) – Lier A B L O 
E paul.coenen@vlam.be | T 0049 221 254857 | F 0049 221 253601

Gps in de tuinbouw

•	De	Nies	Joris	– (reg. 1920257) – Putte A    
E joris.de.nies@proefstation.be | M 0473 59 43 75 | T 015 31 57 01

•	De	Rooster	Luc	– (reg. 193184) – Bonheiden A    
T 015 30 00 66

Ingro (Telersvereniging industriegroenten)

•	Meulemeester	Patrick	– consulent Boerenbond (reg. 192200) – Adegem    O W
E patrick.meulemeester@boerenbond.be | M 0474 44 50 74 | T 051 26 03 85 | F 051 26 03 89

Contracten in de groenteteelt

•	Meulemeester	Patrick	– consulent Boerenbond (reg. 192200) – Adegem    O W
E patrick.meulemeester@boerenbond.be | M 0474 44 50 74 | T 051 26 03 85 | F 051 26 03 89

Professioneel onderhandelen

•	Van	Baelen	Ronny	– regent (reg. 269332) – Mechelen A B L O W
E ronny@yamascommunicatie.be | M 0475 75 85 78 | T 0475 75 85 78 | F 015 20 63 41

Succesvolle verkoopsgesprekken

•	Van	Baelen	Ronny	– regent (reg. 269332) – Mechelen A B L O W
E ronny@yamascommunicatie.be | M 0475 75 85 78 | T 0475 75 85 78 | F 015 20 63 41

Timemanagement

•	Van	Baelen	Ronny	– regent (reg. 269332) – Mechelen A B L O W
E ronny@yamascommunicatie.be | M 0475 75 85 78 | T 0475 75 85 78 | F 015 20 63 41

Virtuele ontdekkingsreis door de wereld van eten en drinken

De presentatie maakt een virtuele ontdekkingsreis doorheen de ruime wereld van eten en drinken. Ze biedt 
toehoorders de mogelijkheid om na te denken over welke ontwikkelingen op ons afkomen. Veel aandacht gaat 
ook naar trends op het vlak van internet en de invloed daarvan op ons eetgedrag.
•	Laurijssen	Gert	– (reg. 1937639) – Ravels A B L O W

E gl@foodstep.be | M 0498 50 81 28 | T 014 71 58 35
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SierteeltSierteelt

Als sierteler gewapend tegen verandering 

Inspelen op wijzigende afzetmarkten. Rekening houden met nieuwe regels en randvoorwaarden. Op 
de hoogte blijven van innovatieve teelttechnieken of ICT (informatie- en communicatietechnologie) 
en de toepassing ervan op jouw bedrijf. Veranderingen in kostprijs correct kunnen inschatten. Het 
zijn allemaal voorbeelden van hoe je als sierteler vandaag verwacht wordt om te gaan met verande-
ring. Om je hiervoor te wapenen, stellen wij de onderstaande informatieonderwerpen in de kijker. Ga 
zeker na of je één of meerdere ervan wilt organiseren als vormingsactiviteit voor de leden. Kijk gerust 
ook naar de thema’s die voorgesteld worden door een andere sector binnen de land- en tuinbouw uit 
deze vormingswijzer. Ook daarin vind je zaken die je zal kunnen toepassen op een sierteeltbedrijf.

Nieuwe regels en randvoorwaarden
Nieuwe regels en randvoorwaarden komen vandaag in een sneltreinvaart op ons af. De verplichting tot geïnte-
greerde gewasbescherming tegen 2014 lijkt veraf, maar je start best vandaag met mogelijke maatregelen. Een 
nieuw Mestdecreet vanaf 2011 leidt tot acute veranderingen, in hoofdzaak voor teelten in volle grond. Maar 
de uitvoeringsbesluiten tuinbouw uit het vorige Mestdecreet hebben ook een grote impact op de substraat-
teelt en dat is vaak nog onvoldoende bekend. Water is nu al een kostbaar goed, maar dat wordt nog meer het 
geval. Vergunningsvoorwaarden, nieuwe regels over debietmeters, de integrale waterfactuur ... je bent best op 
de hoogte van dit alles. Neem daarbij dat afzetmarkten, de overheid en de publieke opinie steeds gevoeliger 
worden voor duurzaamheid, dan is een correcte kennis over de bovenstaande zaken onmisbaar. Verrijkend 
in dit kader zijn ook de inzichten die het VMS (Vlaams Milieuplan Sierteelt) hierover biedt. Als je een avond 
organiseert rond één van de bovenstaande onderwerpen, dan bied je de bedrijven argumenten om de richt-
lijnen na te leven. Tegelijk maken wij als sector een goede beurt indien we erin slagen om de toepassing van 
deze nieuwe verplichtingen op de bedrijven te argumenteren in het kader van duurzaamheid van het Vlaamse 
sierteeltproduct en de inspanningen die wij als sector hiervoor doen. Deze verhalen lopen dan ook parallel. 
Concreet zijn de volgende onderwerpen om die reden dan ook dubbel interessant, voor jou en voor de sector!
�t��IPM, lees geïntegreerde gewasbescherming ook in de sierteelt
�t�� ��MAP, niet alleen een nieuw mestactieplan vanaf 2011, maar evenzeer de verdere opvolging van de uitvoe-

ringsbesluiten uit het vorige Mestdecreet.
�t��Water een kostbaar goed 
�t��Duurzaamheid als marktinstrument

Innovatieve teelttechniek en toepassingen van ICT
De energiekost zit weer in sterk stijgende lijn. Energietechnologie, sensoren, klimaatsturing en de grenzen 
van jouw teelt daarbij, opsporen van warmtelekken ... het zijn maar enkele voorbeelden die hierbij een hulp 
kunnen zijn. Vergelijken van energieleveranciers of het overwegen van groepsaankoop horen hier ook in 
thuis. Gewasbescherming, waterontsmetting en waterbesparende maatregelen, omgaan met overschotten van 
fytoproduct, alternatieve bemestingstechnologie, dit zijn allemaal voorbeelden van noodzakelijke technieken 
in de teelt, die kosten kunnen besparen, maar tegelijk ook belangrijk zijn bij de bovenstaande regels en rand-
voorwaarden. Alle mogelijkheden die ICT jou bieden inzake je logistieke bedrijfssysteem, marktprospectie, 
opvolgen van betalingen, maken van uniforme orderbons al dan niet gelinkt aan je betalingen en/of tegelijk 
één van bovenstaande teelttechnieken zijn vandaag een aandachtspunt. 
Concreet beschouwen wij de volgende onderwerpen dan ook weer als dubbel interessant, voor de beheersing 
van je kostprijs en voor het effi ciënter maken van je bedrijfsactiviteit.
�t��Toepassingen van ICT in de tuinbouw
�t��Technologie en aankoop van energie
�t��Technologie van gewasbescherming of bemesting
�t��Actualiteiten in de sierteelt

Kostprijsberekening
Veranderingen in kostprijs komen langs alle zijden op ons af. Het is vandaag erg belangrijk dat je jouw kost-
prijs correct inschat, want je moet heel wat bedrijfsbeslissingen nemen die hierop gebaseerd zijn. Op basis 
van eenvoudige typevoorbeelden van huidige bedrijfsvoering bij de teelt van buitenplanten zijn er kansen om 
hier samen onze kennis verder uit te bouwen.
Kostprijsberekening is dan ook in dat opzicht een dubbele kans: we kunnen van elkaar leren.

Naast de bovenstaande thema’s vind je dus nog heel wat suggesties voor het komende werkjaar in deze vor-
mingswijzer. Succes bij de keuze en bij vorming nadien. Bedankt voor jullie inzet!

Koen Tierens
Secretaris AVBS

Marketing in de sierteelt
Hoe zorg je ervoor dat je bedrijf en je producten onder de aandacht van jouw doelgroep komen en blijven? 
Een mix van communicatie, positionering, creativiteit en consequent handelen.
 
Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	Barbe	Dimitri	– ind.ingenieur (reg. 197722) – Zaffelare A B L O W

E dimitri.barbe@telenet.be | M 0478 22 10 86
•	Hotome	Marc	– inkoopexpert in de UN en de EU (reg. 192289) – Middelkerke A B L O W

E marc.hotome@compaqnet.be | M 0473 21 19 45 | T 03 755 53 35 | F 03 755 00 23
•	Vanoirbeek	Luc	– adviseur Boerenbond (reg. 194216) – Zepperen A B L O W

E luc.vanoirbeek@boerenbond.be | M 0477 33 06 35 | T 016 28 64 15 | F 016 28 64 09
•	Van	Os	Gerard	– (reg. 2635580) – Grimbergen  B   

E gerard@vanos.be | T 052 30 36 36 | F 052 30 36 38
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TuinaanlegSierteelt

Herkennen van ziekten en plagen in de sierteelt
Het gebruik van gewasbeschermingsmiddelen wordt nauwlettend in de gaten gehouden. De impact op de 
omgeving en de toepasser moet zo laag mogelijk zijn. Om het aantal behandelingen te beperken en de toe-
passing zo gericht mogelijk uit te voeren, is het noodzakelijk dat je weet welke ziekten en plagen zich op de 
plant bevinden. Verschillende monitoringstechnieken en een regelmatige controle van het gewas zijn dan 
ook zeer belangrijk.

Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	Declercq	Johan	– diensthoofd keuring spuittoestellen (reg. 1925783) – Ruiselede    O W

E johan.declercq@ilvo.vlaanderen.be | M 0499 94 95 01 | T 09 272 28 25
•	Goossens	Frans	– voorlichter (Vlaamse overheid) (reg. 441011) – Moen A B L O W

E frans.goossens@lv.vlaanderen.be | M 0473 83 70 70 | T 09 272 23 15 | F 09 272 23 01
•	Van	Conkelberge	Luc	– (reg. 2610167) – Meerbeke A B L O W

E ninomedia@skynet.be | T 054 33 22 20
•	Verhoeven	Ruth	– adviesdienst gewasbescherming (reg. 2630441) – Massemen    O 

E ruth.verhoeven@pcsierteelt.be | M 0474 32 74 00 | T 09 353 94 71 | F 09 353 94 95
•	Vissers	Marc	– industrieel ingenieur (reg. 193946) – Zoersel A   O 

E marc.vissers@pcsierteelt.be | T 09 353 94 85 | F 09 353 94 95

Veilig omgaan met meststoffen en bestrijdingsmiddelen

•	Van	Conkelberge	Luc	– (reg. 2610167) – Meerbeke A B L O W
E ninomedia@skynet.be | T 054 33 22 20

Mogelijkheden van ledbelichting in de sierteelt

•	Blindeman	Liesbet	– proeftuinleider PCS (reg. 197632) – Buggenhout A B L O W
E liesbet.blindeman@pcsierteelt.be | M 0476 21 93 49 | T 09 353 94 89 | F 09 353 94 95

Ondernemerschap staat centraal

Er beweegt heel wat op het gebied van tuinaanleg en groenvoorziening. Groen in de steden en ge-
meenten is een echt aandachtspunt geworden van het beleid. Bedrijven zien de groene inkleding van 
hun bedrijf als een visitekaartje. Ook particulieren blijven hun tuin zien als het verlengde van hun 
woonkamer en een bron van inspiratie en rust. Voldoende uitdagingen dus. De sector durft vooruit 
te kijken en dit merk je aan de ruime aandacht voor studievergaderingen rond bedrijfsvoering, per-
soneelsbeleid, toekomstvisies en trends. Om dit ondernemerschap in de sector verder te promoten 
willen wij een aangepast programma van informatieonderwerpen blijven aanbieden.

Actualiteiten
In de tuinaanlegsector merken we een groeiende vraag naar certifi ceringen. Dit wordt steeds vaker geëist 
door de opdrachtgevers, net zoals de offi ciële erkenning als gebruiker van gewasbeschermingsmiddelen. Een 
spuitlicentie zal binnenkort een voorwaarde zijn om te mogen spuiten bij je klanten. Je krijgt als tuinaanne-
mer ongetwijfeld te maken met allerhande thema’s waarbij het belangrijk is dat je op de hoogte bent van de 
laatste stand van zaken. Enkele voorbeelden zijn de FAVV-bijdrage, vde erkeerswetgeving, de afvalproblema-
tiek, ruimtelijke ordening, btw … Jij kiest het onderwerp en de consulent tuinaanleg brengt je op de hoogte 
van de laatste stand van zaken.
Tuinaannemers starten vaak op kleine schaal met het onderhoud van particuliere tuinen. Vaak krijgen ze na 
enige tijd grotere aanlegprojecten toegeschoven en ze krijgen de gelegenheid om mee te dingen naar projec-
ten via openbare aanbesteding. Je bent volop gemotiveerd, maar concrete kennis ontbreekt misschien nog. 
Hoe geef je een lage insteek en heb je toch nog winst? Hoe bereken je de correcte prijs en maak je de juiste 
contractuele afspraken? Wanneer huur of koop je materiaal en machines? 

Verticale	tuinen	en	daktuinen
Tuinaannemers en groenvoorzieners worden steeds meer gevraagd voor de meest uiteenlopende gespeciali-
seerde opdrachten in tuinen en openbaar groen. De aanleg en het onderhoud van tuinvijvers, het leggen van 
groendaken, het plaatsen van verticale tuinen zijn hier voorbeelden van. Deze tuinaanlegtechnieken vergen van 
de tuinaannemer een hoge graad van specialisatie. Gespecialiseerde lesgevers brengen hun praktijkervaringen.

Boomverzorging
Bij renovaties van tuinen zitten tuinaannemers meestal met vragen rond het al dan niet behouden of rooien 
van bomen. Om juiste keuzes te maken is technisch advies van een professionele boomverzorger onontbeerlijk. 
Zijn vakkennis en werkervaring zijn van zeer groot belang voor een juiste aanpak bij het snoeien of rooien 
van bomen. Je kan op één studieavond leren hoe je dit in de praktijk aanpakt. 

Planten en bemesting
Door de klimaatverandering worden we steeds meer geconfronteerd met afwisselend extreem droge en extreem 
natte periodes. Een goede conditie van de bodem in een tuin is de basis voor elk tuinaanlegproject. Hoe breng 
je structuur in de bodem zodat die zowel droge als natte omstandigheden aankan? En als laatste, maar niet het 
minst belangrijke, wat met het plantenassortiment? Hoe kan een tuinaannemer inspelen op het veranderende 
klimaat, de tuintrends en de behoeften van zijn klanten? 

Op de volgende pagina's vind je de verschillende thema's en de contactgegevens van de lesgevers.
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ComputerTuinaanleg Tuinaanleg

Actualiteiten in de tuinaanlegsector
Tuinaannemer is een veelzijdig beroep. Je krijgt als tuinaannemer ongetwijfeld te maken met allerhande 
problematieken waarbij je best op de hoogte bent van de laatste stand van zaken. Enkele voorbeelden zijn 
de afvalproblematiek, de spuitlicentie, ruimtelijke ordening, btw, verkeer en gewasbescherming. De spreker 
kent heel goed zijn materie en kan tijdens zijn uiteenzetting inspelen op de vele vragen van tuinaannemers.
 
Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	Vancayzeele	Jan	– consulent Boerenbond (reg. 196064) – Lovendegem A B L O W

E jan.vancayzeele@avbs.be | M 0476 91 01 36 | T 09 326 72 15 | F 09 326 72 11

Kostprijsberekening en rentabiliteit
De rentabiliteit van een tuinaanlegbedrijf hangt af van het bedrijfsmanagementsysteem en het kostenbeheer. 
Investeren op een verantwoorde manier is hier zeker aan de orde. Wanneer huur of koop ik materiaal en machi-
nes? Hoe zet ik op een efficiënte manier personeel in om de rentabiliteit te verhogen? Welke boekhoudkundige 
systemen en juridische structuren zoals vennootschappen zet ik het best in om te slagen als tuinaannemer?

Contacteer	Jan	Vancayzeele	voor	mogelijke	lesgevers
E jan.vancayzeele@avbs.be | M 0476 91 01 36 | T 09 326 72 15 | F 09 326 72 11

Bodemanalyse, bodemverbetering en bemesting
De goede conditie van de bodem in een tuin is de basis voor elk tuinaanlegproject, maar gecompacteerde, 
opgevoerde en schrale bodems zijn schering en inslag. Hoe breng ik terug structuur in de bodem? Welke 
technieken worden daarbij toegepast? Wanneer en hoe neem ik een bodemstaal en laat ik een bodemanalyse 
uitvoeren? De spreker zal de tuinaannemers een grondig kennis bijbrengen van alles wat met een bodem te 
maken heeft.
 
Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?

•	Rijs	Filip	– landbouwkundig ingenieur (reg. 192229) – Maldegem    O 
E filip.rys@pcsierteelt.be

Boomverzorging
Bij renovaties van tuinen zitten tuinaannemers meestal met vragen rond het al dan niet behouden of rooien van 
bomen. Om juiste keuzes te maken is het technisch advies van een boomverzorger onontbeerlijk. Bovendien
is vakkennis en werkervaring van een ervaren boomverzorger van groot belang voor een juiste aanpak bij 
het snoeien van bomen. De spreker zal de tuinaannemers overtuigen van deze aanpak, zo veel mogelijk met 
praktijkvoorbeelden.
 
Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?

•	Claes	David	– technisch adviseur (reg. 1910203) – Langdorp A B L O 
E ddavidclaes@hotmail.com | M 0473 59 02 48 | T 052 30 35 51

Gebruik van vaste planten in de tuinaanleg
Een algemene indruk is dat de plantenkennis en het plantengebruik in de tuinaanlegsector verschralen. Men 
valt soms terug op een te beperkt assortiment van klassiekers bij de aanleg van tuinen. Tuinaannemers op 
een praktijkgerichte manier bijbrengen waartoe een verbreding van het assortiment tuinplanten kan leiden, 
is een doel op zich. De spreker beschikt over een goede plantenkennis en weet hiermee creatief om te gaan.
 
Contacteer	Jan	Vancayzeele	voor	mogelijke	lesgevers

E jan.vancayzeele@avbs.be | M 0476 91 01 36 | T 09 326 72 15 | F 09 326 72 11

Gevelgroen, verticale tuinen en daktuinen
Deze tuinaanlegtechnieken hebben een zeer hoge moeilijkheidsgraad. Op constructievlak kan men zich geen 
enkele fout veroorloven omdat de gevolgen zeer groot kunnen zijn. Een tuinaannemer die overweegt om een 
daktuin of een verticale tuin aan te leggen, denkt best tweemaal na vooraleer te starten. De spreker heeft een 
specialistische kennis van deze onderwerpen en hanteert een praktijkgerichte aanpak.
 
Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?

•	Claes	David	– technisch adviseur (reg. 1910203) – Langdorp A B L O 
E ddavidclaes@hotmail.com | M 0473 59 02 48 | T 052 30 35 51
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Mestwetgeving blijft de komende jaren actueel
Het nieuwe MAP heeft grote gevolgen voor de vollegrondsgroenteteelt. De bemestingsnormen zijn verlaagd 
en je moet vanaf nu kiezen tussen totale stikstof en werkbare stikstof. Ook voor de glastuinbouw blijft het 
Mestdecreet actueel. Voor de substraatteelten is er de opslagverplichting voor spuistroom van permanent 
overkapte teelten. Een correcte afzet van je spuistroom wordt dus nog belangrijker.
 
Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	Berckmoes	Els	– projectmedewerker (reg. 1925522) – Muizen A    

E els.berckmoes@proefstation.be | M 0497 88 29 30 | T 015 30 00 74 | F 015 30 00 61
•	Bries	Jan	– Bodemkundige Dienst van België (reg. 195093) – Tielt-Winge A B L O W

E jbries@bdb.be | T 016 31 09 22 | F 016 22 42 06
•	Corbeels	Els	– consulent Boerenbond (reg. 1926841) – Kampenhout  B L  

E els.corbeels@boerenbond.be | M 0494 28 43 80 | T 016 28 61 58 | F 016 28 61 29
•	De	Nies	Joris	– (reg. 1920257) – Putte A    

E joris.de.nies@proefstation.be | M 0473 59 43 75 | T 015 31 57 01
•	De	Rooster	Luc	– (reg. 193184) – Bonheiden A    

T 015 30 00 66
•	Desimpelaere	Koen	– VLM Mestbank (reg. 195964) – Liezele A B L O W

E koen.desimpelaere@vlm.be | M 0494 56 49 74 | T 02 543 73 54
•	Devriendt	Martin	– landbouwingenieur (reg. 191509) – Rumbeke    O W

E mdevriendt@bdb.be | M 0478 29 16 13 | T 016 89 19 51 | F 051 20 54 20
•	Gallopyn	Luc	– landbouwingenieur (reg. 196962) – Herzele    O 

E luc.gallopyn@vlm.be | T 09 244 86 12
•	Jolling	Leen	– consulent Boerenbond (reg. 1927465) – Vliermaalroot A B L O W

E leen.jolling@boerenbond.be | M 0474 81 43 90 | T 011 27 83 08 | F 011 27 83 06
•	Kint	Stefaan	– consulent Boerenbond (reg. 191037) – Veldegem    O W

E stefaan.kint@boerenbond.be | M 0478 57 18 71 | T 051 26 03 46 | F 051 26 03 89
•	Merckx	Kristof	– hoofd Mestbank VLM Limburg (reg. 199154) – Halen   L  

E kristof.merckx@vlm.be | T 011 29 88 00 | F 011 29 87 98
•	Meulemeester	Patrick	– consulent Boerenbond (reg. 192200) – Adegem    O W

E patrick.meulemeester@boerenbond.be | M 0474 44 50 74 | T 051 26 03 85 | F 051 26 03 89
•	Salomez	Joost	– beleidsmedewerker Bodembescherming (reg. 196924) – Deinze    O W

E joost.salomez@lne.vlaanderen.be | M 0499 41 78 65 | T 02 553 21 91 | F 02 553 21 85
•	Wullepit	Oscar	– consulent Boerenbond (reg. 191221) – Bulskamp     W

E oscar.wullepit@boerenbond.be | M 0478 47 30 24 | T 051 26 03 81 | F 051 26 03 89

Rationeel waterbeheer
Duurzaam omgaan met water wordt steeds belangrijker in de land- en tuinbouw. Heel wat kleine en relatief 
goedkope maatregelen kunnen al leiden tot een aanzienlijke waterbesparing op je bedrijf. Is hergebruik van 
water mogelijk op je bedrijf? Ook het gebruik van alternatieve waterbronnen zoals regenwater en het plaatsen 
van een waterzuivering zijn maatregelen die bijdragen tot een duurzamer watergebruik.
 
Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	Berckmoes	Els	– projectmedewerker (reg. 1925522) – Muizen A B   

E els.berckmoes@proefstation.be | M 0497 88 29 30 | T 015 30 00 74 | F 015 30 00 61
•	De	Kok	Lion	– teeltadviseur (reg. 1910016) – Arnhem A    

E lion@cucobv.nl | M 065 337 61 12 | T 065 337 61 12 | F 026 446 15 08
•	De	Rocker	Erwin	– verantw. kenniscentrum water (reg. 192257) – Kessel-Lo A B L O W

E edr@proefcentrum-kruishoutem.be | M 0476 72 90 14 | T 09 381 86 85 | F 09 381 86 99
•	Dierickx	Marijke	– bio-ingenieur (reg. 199945) – Nieuwkerken-Waas A B  O W

E marijke.dierickx@pcsierteelt.be | T 09 353 94 81 | F 09 353 94 95
•	Janssen	Griet	– consulent Boerenbond (reg. 1929807) – Maaseik A B L O W

E griet.janssen@boerenbond.be | M 0494 71 25 54 | T 016 28 61 24 | F 016 28 61 29
•	Janssens	Pieter	– bio-ingenieur (reg. 1924041) – Retie A B L  

E pjanssens@bdb.be | M 0473 46 90 83 | T 016 78 15 46 | F 016 780 553
•	Pauwels	Els	– coördinator azalea en rhododendron (reg. 197158) – Amougies    O W

E els.pauwels@PCsierteelt.be | T 09 353 94 88 | F 09 353 94 95
•	Poelman	Eddy	– landbouwingenieur (reg. 199365) – Waarschoot    O 

E eddy.poelman@oost-vlaanderen.be | T 09 267 89 17 | F 09 267 89 11
•	Talpe	Dirk	– bloemist (reg. 3329980) – Wervik    O W

E dirk.talpe@skynet.be | M 0477 67 49 80 | F 056 31 23 49
•	Van	Conkelberge	Luc	– (reg. 2610167) – Meerbeke A B L O W

E ninomedia@skynet.be | T 054 33 22 20

Hernieuwing van de milieuvergunning
Heel wat (landbouw)bedrijven moesten tegen 1 januari hun milieuvergunning vernieuwen. Sommige gespe-
cialiseerde tuinbouwbedrijven hebben nog tijd tot begin 2013 om dat te doen. De hernieuwing moet je starten 
tussen 18 en 12 maanden voor je huidige vergunning vervalt. Heel wat bedrijfsleiders zijn er niet gerust op.
 
Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	Corbeels	Els	– consulent Boerenbond (reg. 1926841) – Kampenhout  B L  

E els.corbeels@boerenbond.be | M 0494 28 43 80 | T 016 28 61 58 | F 016 28 61 29
•	Penninckx	Iris	– adviseur Boerenbond (reg. 199736) – Erps-Kwerps A B L O W

E iris.penninckx@boerenbond.be | M 0477 99 23 09 | T 016 28 64 21 | F 016 28 64 09
•	Pluym	Saskia	– adjunct-adviseur milieuvergunningen (reg. 196659) – Zedelgem    O W

E saskia.pluym@west-vlaanderen.be | T 050 40 72 42 | F 050 40 34 03
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Gemeenschappelijk Landbouwbeleid na 2013
Het Gemeenschappelijk Landbouwbeleid (GLB) heeft vele invalshoeken. Het is onze polis voor voldoende, 
kwaliteitsvol en betaalbaar voedsel én voor een leefbaar platteland. Het gaat over het Europese landbouwbeleid, 
over voedselzekerheid en -productie met respect voor mens, dier en milieu. Het is omgaan met de bedreiging en 
uitdaging van de vrije markt. Het GLB is de evolutie van landbouwbeleid naar landbouw- en plattelandsbeleid.
 
Waarom is dit thema nuttig voor onze leden ?
Onze leden willen weten wat er met hun premies zal gebeuren na 2013. Dat wordt hen uitgelegd aan de hand 
van een aantal scenario’s die momenteel op de onderhandelingstafel liggen.

Voor wie is deze vergadering bedoeld ?
Alle leden die geïnteresseerd zijn in hun toekomst.

Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema ?
 
• Cools Karolien – consulent Boerenbond (reg. 196220) – Menen    O W

E karolien.cools@boerenbond.be | M 0474 27 01 38 | T 051 26 03 83 | F 051 26 03 89
• Halewyck Jan – consulent Boerenbond (reg. 191248) – Poelkapelle    O W

E jan.halewyck@boerenbond.be | M 0476 99 91 72 | T 051 26 03 86 | F 051 26 03 89
• Heylen Tom – (reg. 1926147) – Itegem A B   

E tom.heylen@khk.be
• Hooyberghs Herman – ingenieur - directeur (reg. 443021) – Mol A    

E herman.hooyberghs@gmail.com | M 0495 58 76 40
• Huyghe Francois – adviseur Boerenbond (reg. 193229) – Onze-Lieve-Vrouw-Waver A B L O W

E francois.huyghe@boerenbond.be | M 0496 85 87 84 | T 016 28 64 11 | F 016 28 64 09
• Rosiers Marc – economist (reg. 1921501) – Heverlee A B L O W

E marc.rosiers@boerenbond.be | M 0475 41 26 10 | T 016 28 66 03
• Van Outryve Jacques – Boerenbond (reg. 195240) – Linden A B L O W

E jacques.vanoutryve@boerenbond.be
• Verhelst Pieter – adviseur Boerenbond (reg. 1928027) – Lede A B L O W

E pieter.verhelst@boerenbond.be | M 0476 65 16 13 | T 016 28 64 17 | F 016 28 64 09
• Verstrepen Sven – bedrijfsleider (reg. 1931617) – Aartselaar A B L O W

E sven.verstrepen@trivizor.com | M 0498 51 81 67 | T 03 292 62 14 | F 03 292 62 11
• Wullepit Oscar – consulent Boerenbond (reg. 191221) – Bulskamp     W

E oscar.wullepit@boerenbond.be | M 0478 47 30 24 | T 051 26 03 81 | F 051 26 03 89
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Wild, schade, jacht en vergoedingen
Houtduiven, ganzen, hazen, konijnen, kraaien, spreeuwen of everzwijnen. We kunnen ze maar beter niet op 
onze velden waarnemen, maar we zien ze wel vaak langskomen. Wat kunnen we als tuinbouwer doen om ze 
weg te houden? Welke rol spelen de jagers hierin? Wat moeten we doen om zelf te mogen schieten? Of moeten 
we rekenen op het schadebesluit?
 
Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	Debruyne	Rudi	– wilddeskundige (reg. 331168) – Diksmuide A B L O W

E r.debruyne@scarlet.be | M 0476 21 07 95
•	Deroo	Ignace	– consulent Boerenbond (reg. 191231) – Nieuwkerke-Heuvelland A B L O W

E ignace.deroo@boerenbond.be | M 0478 42 46 35 | T 051 26 03 44 | F 051 26 03 89
•	Storme	Geert	– consulent Boerenbond (reg. 261248) – Pittem    O 

E geert.storme@boerenbond.be | M 0478 25 09 48 | T 09 243 88 36 | F 09 243 88 30
•	Van	Olmen	Marc	– (reg. 199513) – Herent A B L O W

E marc.vanolmen@skynet.be | M 0475 26 12 83 | T 016 20 08 30

Pachtwet
Huur je als landbouwer grond in het kader van je landbouwexploitatie, dan is de pachtwet van toepassing, 
ongeacht of je in hoofdberoep dan wel in bijberoep aan landbouw doet. De pachtwet werd in de loop der jaren 
aangepast. Wat in de volksmond seizoenpacht wordt genoemd, werd een cultuurcontract. Je moet de voor-
waarden correct naleven, zo niet heb je te maken met een pachtovereenkomst.
 
Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	De	Boitselier	Jan	– (reg. 195930) – Pamel A B  O 

E jan.deboitselier@skynet.be | M 0473 88 68 34 | T 02 658 09 50 | F 02 658 09 51
•	Patyn	Astère	– advocaat (reg. 190195) – Evergem    O W

E astere.patyn@pandora.be | T 09 253 15 99 | F 09 328 78 06
•	Storme	Geert	– consulent Boerenbond (reg. 261248) – Pittem    O 

E geert.storme@boerenbond.be | M 0478 25 09 48 | T 09 243 88 36 | F 09 243 88 30
•	Van	Eyken	Betty	– stafmedewerker Boerenbond (reg. 195257) – Leuven  B   

E betty.van.eyken@boerenbond.be | T 016 28 61 05
•	Vermander	Dirk	– consulent Boerenbond (reg. 191241) – Veurne     W

E dirk.vermander@boerenbond.be | M 0478 34 39 50 | T 051 26 03 87 | F 051 26 03 89
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Energiedoorlichting praktisch toegepast op jouw 
bedrijf
Na een theoretisch overzicht van de belangrijkste besparingsposten, werken we een rondgang een praktijkvoor-
beeld uit. Tot slot bestden we aandacht aan de mogelijkheden voor hernieuwbare energie. Deze praktijksessies 
zijn sectorgericht. De rondgang op het bedrijf maakt de theorie toegankelijk en door het groepsgebeuren is 
er veel interactie. De vragen lokken nieuwe vragen en antwoorden uit.

Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	Baets	Bart	– consulent Boerenbond (reg. 1926747) – Minderhout A B L O W

E bart.baets@boerenbond.be | M 0473 60 65 80 | T 016 28 61 25 | F 016 28 61 09
•	Goessens	Inge	– consulent Boerenbond (reg. 1923383) – Heverlee A B L O W

E inge.goessens@boerenbond.be | M 0495 44 83 76 | T 016 28 61 27 | F 016 28 61 29
•	Schamp	Bert	– adviseur klimaatregeling (reg. 1933080) – Zottegem    O 

E bert.schamp@pcsierteelt.be | M 0474 53 35 80 | T 09 353 94 84 | F 09 353 94 95
•	Steurbaut	Patrick	– specialist REG audits&adviezen (reg. 339544) – 

Sint-Lievens-Houtem A B  O W
E patrick.steurbaut@eandis.be | M 0477 78 53 58 | T 09 263 23 05

•	Van	Belle	Ann	– bedrijfsleider Mycobois (reg. 192651) – Deinze A B L O W
E info@mycobois.net | T 09 385 71 49

Energieproductie in de tuinbouw
In de tuinbouw is energievoorziening een grote kostenpost. Welke mogelijkheden zijn er om energie te be-
sparen of in de energie te voorzien op basis van hernieuwbare energiebronnen of effi ciënte technieken? Hoe 
rendabel zijn een wkk, zonnepanelen, biomassaverbranding, warmtepompen, windmolens, schermen en 
andere technieken voor de tuinbouw?
 
Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	Baets	Bart	– consulent Boerenbond (reg. 1926747) – Minderhout A B L O W

E bart.baets@boerenbond.be | M 0473 60 65 80 | T 016 28 61 25 | F 016 28 61 09
•	Goessens	Inge	– consulent Boerenbond (reg. 1923383) – Heverlee A B L O W

E inge.goessens@boerenbond.be | M 0495 44 83 76 | T 016 28 61 27 | F 016 28 61 29
•	Steurbaut	Patrick	– specialist REG audits&adviezen (reg. 339544) – 

Sint-Lievens-Houtem A B  O W
E patrick.steurbaut@eandis.be | M 0477 78 53 58 | T 09 263 23 05

•	Talpe	Dirk	– bloemist (reg. 3329980) – Wervik    O W
E dirk.talpe@skynet.be | M 0477 67 49 80 | F 056 31 23 49

•	Vergote	Nico	– coördinator PCG Kruishoutem (reg. 191949) – Wannegem-Lede A B L O W
E nico.vergote@proefcentrum-kruishoutem.be | M 0478 67 28 00 | T 09 381 86 81 | F 09 381 86 99

•	Wittemans	Lieve	– (reg. 1920255) – Sint-Katelijne-Waver A    
T 015 30 00 71

Evoluties op de energiemarkt
Wat is de structuur van de energiemarkt? Welke parameters zijn prijsbepalend? Welke evoluties nemen we 
waar op de energiemarkt? Wat zijn de nieuwigheden?

Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	Siongers	Carla	– consulent Boerenbond (reg. 199958) – Leuven A B L  

E carla.siongers@boerenbond.be | M 0497 80 09 52 | T 014 59 51 62 | F 014 59 51 59
•	Steurbaut	Patrick	– specialist REG audits&adviezen (reg. 339544) – 

Sint-Lievens-Houtem A B  O W
E patrick.steurbaut@eandis.be | M 0477 78 53 58 | T 09 263 23 05
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Succesvolle vermarkting van jouw product
Door de globaliserende markt en de concentratiebeweging bij de grootdistributie komt er steeds meer druk op 
de ketel. Door in te spelen op veranderende consumentenbehoeftes en trends zijn er wel heel wat mogelijk-
heden voor jouw sector. Deze interactieve voordracht biedt een inzicht in consumptietrends en de noodzaak 
van innovatie en segmentatie. Je ontdekt hoe je in jouw sector hierop kan inspelen door middel van produc-
tenketenontwikkeling.
 
Waarom is dit thema nuttig voor onze leden?
Je krijgt een beter inzicht in de afzet van je eigen product en leert kansen in de markt ontdekken.
 
Voor	wie	is	deze	vergadering	bedoeld?
Voor groente-, fruit- en siertelers.

Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	Aelterman	Johan	– (reg. 1937424) – Oostende A B L O W

E itracon@gmail.com | M 0475 70 91 62
•	Barbe	Dimitri	– ind.ingenieur (reg. 197722) – Zaffelare A B L O W

E dimitri.barbe@telenet.be | M 0478 22 10 86
•	Engelen	Jan	– (reg. 1920945) – Geel A    

E jan.engelen@veilinghoogstraten.be | M 0478 21 14 64 | T 03 340 02 33 | F 03 314 78 44
•	Fontaine	Filip	– directeur Veiling Brava Zellik (reg. 195368) – Binkom  B   

E fi lipfontaine@brava.be | T 02 481 08 88 | F 02 481 08 87
•	Laurijssen	Gert	– (reg. 1937639) – Ravels A B L O W

E gl@foodstep.be | M 0498 50 81 28 | T 014 71 58 35
•	Symons	Koen	– consulent Boerenbond (reg. 199753) – Leuven A B L O W

E koen.symons@innovatiesteunpunt.be | M 0472 86 18 76 | T 016 28 61 22 | F 016 28 61 29
•	Vanoirbeek	Luc	– adviseur Boerenbond (reg. 194216) – Zepperen A B L O W

E luc.vanoirbeek@boerenbond.be | M 0477 33 06 35 | T 016 28 64 15 | F 016 28 64 09
•	Vierendeel	Monique	– (reg. 1928089) – Brussegem A B  O 

E monique.vierendeel@skynet.be | M 0477 33 78 40 | T 0477 33 78 40

Kringloopsluiten, een kans/uitdaging voor je bedrijf
Wil je je concurrentiepositie verstevigen en daarbij het milieu niet uit het oog verliezen? Kringloopsluiten 
(cradle to cradle) is een vernieuwend businessconcept dat een nieuwe kijk levert op economie en milieu, een 
nichemarkt bespeelt en partners in de keten stimuleert tot samenwerking. Dit innoverende denkproces creëert 
kansen en biedt uitdagingen voor je bedrijf.

Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	Geyskens	Ilse	– consulent Boerenbond (reg. 1926520) – Kortenberg A B L O 

E ilse.geyskens@boerenbond.be | M 0471 81 56 63 | T 016 28 61 33
•	Talpe	Dirk	– bloemist (reg. 3329980) – Wervik    O W

E dirk.talpe@skynet.be | M 0477 67 49 80 | F 056 31 23 49
•	Verstrepen	Sven	– bedrijfsleider (reg. 1931617) – Aartselaar A B L O W

E sven.verstrepen@trivizor.com | M 0498 51 81 67 | T 03 292 62 14 | F 03 292 62 11
•	Vierendeel	Monique	– (reg. 1928089) – Brussegem A B  O 

E monique.vierendeel@skynet.be | M 0477 33 78 40 | T 0477 33 78 40

Haal meer uit je personeel
Personeel is een belangrijke kostenpost op onze tuinbouwbedrijven. Vaak gaat het om laaggeschoolden en 
seizoenarbeiders, wat het niet gemakkelijker maakt. Een goed personeelsbeleid start bij jezelf. In deze voor-
dracht willen we je jouw eigen leiderschapsstijl laten ontdekken en zo enkele praktische handvaten meegeven 
om meer uit je personeel te halen.
 
Waarom is dit thema nuttig voor onze leden?
Mensen zijn de basis van een bedrijf en vormen het ‘menselijke kapitaal’. Hoe sterker het menselijke kapitaal, 
hoe beter het geleverde resultaat en hoe beter je moeilijkheden en plotse crisissituaties het hoofd kan bieden.

Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	Claes	David	– technisch adviseur (reg. 1910203) – Langdorp A B L O 

E ddavidclaes@hotmail.com | M 0473 59 02 48 | T 052 30 35 51
•	Dijkmans	Jan	– (reg. 1921666) – Turnhout A B L O W

E jan.dijkmans@navare.be | M 0476 25 49 30 | T 014 43 46 36
•	Janssen	Griet	– consulent Boerenbond (reg. 1929807) – Maaseik A B L O W

E griet.janssen@boerenbond.be | M 0494 71 25 54 | T 016 28 61 24 | F 016 28 61 29
•	Van	Baelen	Ronny	– regent (reg. 269332) – Mechelen A B L O W

E ronny@yamascommunicatie.be | M 0475 75 85 78 | T 0475 75 85 78 | F 015 20 63 41
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Kostprijsberekening en rentabiliteit
De rentabiliteit van een tuinbouwbedrijf hangt af van de opbrengsten, maar ook van het onkostenbeheer. 
Heb jij je kosten voldoende onder controle? Via het bijhouden van een bedrijfseconomische boekhouding 
krijg je hier inzicht in. Hoe kan je de rentabiliteit op je bedrijf verhogen? NIEUW: technische fi ches voor het 
vergelijken van de effi ciëntie van personeelsinzet, het rendement van investeringen in energiebesparing en/
of alternatieve energie.
 
Waarom is dit thema nuttig voor onze leden?
Een scherper zicht op de kostenstructuur van je bedrijf maakt een beter bedrijfsresultaat mogelijk.
 
Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	Hotome	Marc	– inkoopexpert in de UN en de EU (reg. 192289) – Middelkerke A B L O W

E marc.hotome@compaqnet.be | M 0473 21 19 45 | T 03 755 53 35 | F 03 755 00 23
•	Jolling	Leen	– consulent Boerenbond (reg. 1927465) – Vliermaalroot A B L O W

E leen.jolling@boerenbond.be | M 0474 81 43 90 | T 011 27 83 08 | F 011 27 83 06
•	Kint	Stefaan	– consulent Boerenbond (reg. 191037) – Veldegem    O W

E stefaan.kint@boerenbond.be | M 0478 57 18 71 | T 051 26 03 46 | F 051 26 03 89
•	Meulemeester	Patrick	– consulent Boerenbond (reg. 192200) – Adegem    O W

E patrick.meulemeester@boerenbond.be | M 0474 44 50 74 | T 051 26 03 85 | F 051 26 03 89
•	Van	Der	Steen	Henricus	– (reg. 2610151) – Uden   L  

E henrivander.steen@syngenta.com | M 0031 653 709 487 | F 0031 413 245 551
•	Voeten	Gert	– voorlichter aardbeien (reg. 193883) – Hoogstraten A B L O W

E gert.voeten@DLV.be | M 0473 63 42 57

Samenwerken en samen aankopen
Boeren en tuinders werken steeds meer samen, maar waarom doen ze dit? De drijfveer hiervoor vinden we in 
bedrijfseconomische overwegingen. Samenwerking kan besparing opleveren en de bedrijfsvoering effi ciënter 
maken. Gezamenlijk grond- en hulpstoffen inkopen, gezamenlijk investeren in grote machines en installaties of 
samen gespecialiseerd advies inschakelen, kan de kosten drukken. Wat zijn de mogelijkheden en de valkuilen?

Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	Hotome	Marc	– inkoopexpert in de UN en de EU (reg. 192289) – Middelkerke A B L O W

E marc.hotome@compaqnet.be | M 0473 21 19 45 | T 03 755 53 35 | F 03 755 00 23
•	Verstrepen	Sven	– bedrijfsleider (reg. 1931617) – Aartselaar A B L O W

E sven.verstrepen@trivizor.com | M 0498 51 81 67 | T 03 292 62 14 | F 03 292 62 11

Afstellen van meststofstrooiers voor tuinbouwteelten
Omdat we kunstmest meer gefractioneerd zullen moeten toedienen, met kleine fracties per ha, moet de 
kunstmeststrooier goed afgesteld zijn. Op kleine oppervlakte kan je gekorrelde producten goed verdelen met 
een pendelstrooier, terwijl rijenbemesting gebeurt met volumetrische verdelers. We bekijken ook vloeibare 
meststoffen. Hoe bereken je de dosis en hoe controleer je het debiet? Hoe nauwkeurig gebeurt de verdeling 
in de breedte en in de rijrichting?

Wie zijn de mogelijke lesgever(s) voor dit thema?
 
•	De	Cordt	Wim	– industrieel ingenieur (reg. 193011) – Beerse A    

E decordtmeurs@hotmail.com | M 0476 58 18 29
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Duurzame opstart van een thuisverkoop: 
wat mag en wat moet?

Verkoop van producten op de boerderij rechtstreeks aan de klant is gebonden aan heel wat reglementering. In 
deze vorming overlopen we wat mag, welke verplichtingen je hebt inzake FAVV en voedselveiligheid, wat de 
nodige vergunningen zijn, hoe het fi scaal zit en nog veel meer. Deze les kan je aanvragen via het Steunpunt 
Hoeveproducten, steunpunthoeveproducten@groepkvlv, 016 24 39 54

Voor wie is deze vergadering bedoeld?
Deze les richt zich naar land en tuinbouwbedrijven met interesse in thuisverkoop. Er is geen specifi eke voor-
kennis nodig.

Waarom is het Steunpunt nuttig voor onze leden?
Het Steunpunt Hoeveproducten staat ten dienste van land- en tuinbouwers die op hun bedrijf hoeveverwer-
king en/of -verkoop willen uitbouwen. De volledige vormingskalender van het Steunpunt kan je raadplegen 
op www.steunpunthoeveproducten.be.

Wie zijn de medewerkers van het Steunpunt Hoeveproducten?

• Ann Detelder – coördinator  A B L O W
E steunpunthoeveproducten@groepkvlv.be
T 016 24 39 49 | M 0473 20 85 46

• Katia Vangoidtsenhoven – secretariaat A B L O W
E agra@groepkvlv.be
T 016 24 39 54

Algemeen

Landschapsbeheer als economische activiteit:  
ECOnomie x ECOlogie = ECO²

Sinds kort zit agrarisch natuur- en landschapsbeheer duidelijk in de lift. Alsmaar meer landbouwers 

verenigen zich in beheergroepen, die via onderhouds- en andere werken in de open ruimte extra kan-

sen op het platteland creëren. Zo’n samenwerkingsverband noemen we een agrobeheersgroep. De 

inrichting en het onderhoud van natuur en landschap nemen aan belang toe. Anderzijds voeren hoe 

langer hoe meer landbouwers via het coöperatieve aannemingsbedrijf agro|aanneming individueel of 

in een samenwerkingsverband opdrachten uit in het kader van agrarisch landschaps- en natuurbeheer. 

Het gaat allebei over een economische activiteit die ook ecologische meerwaarde kan creëren.

Agrobeheersgroepen: kansen creëren op het platteland door samenwerking
Binnen een agrobeheersgroep slaan landbouwers de handen in elkaar om het initiatief in eigen handen te 
nemen en tegelijkertijd een extra inkomen te genereren. Op die manier voorkomen ze dat er minder voor de 
hand liggende maatregelen of verbodsbepalingen opgelegd worden. Het onderhoud van natuur en landschap 
kan zo uitgebouwd worden tot een economische activiteit voor lokale landbouwers. Sinds het najaar van 2008 
loopt in Vlaanderen het ECO²-project. Niet alleen agrarisch aannemingswerk, waarbij landbouwers agrarisch 
aannemingswerk uitvoeren aan marktconforme prijzen, maar ook de oprichting van agrobeheersgroepen 
(ABG’s) hoort hier thuis. Binnen dit project werkt de Boerenbond onder meer samen met de Vlaamse Land-
maatschappij, met als doel enkele agrobeheersgroepen in Vlaanderen op te richten. Agrobeheersgroepen 
worden opgericht op initiatief van, door en voor boeren, binnen de plaatselijke werking van de Boerenbond. 
Alle boeren die bereid zijn om mee te werken aan een landschaps- of natuurproject in hun eigen omgeving 
zijn welkom. Dit kan gaan over het beheer van holle wegen, erosiebestrijding, onderhoud van oeverstroken 
of weidevogelbeheer. Agrobeheersgroepen zetten bedreigingen om in kansen waar boer, landschap én natuur 
beter van worden. Ook binnen jouw bedrijfsgilde zijn er misschien kansen voor een agrobeheersgroep. Een 
medewerker van het agrobeheerscentrum vertelt je er graag meer over in een vergadering op jouw bedrijfsgilde.

Agrarisch aannemingswerk, een landbouwer wordt land-schaps-bouwer
Agro|aanneming ontwikkelde een kader voor boeren die activiteiten willen opnemen naast hun landbouwbe-
drijf. Landbouwers die vennoot worden van dit coöperatieve aannemingsbedrijf kunnen op die wijze aan de 
slag voor het uitvoeren van opdrachten buiten hun landbouwbedrijf. Agro|aanneming werft voor zijn vennoten 
opdrachten bij steden en gemeenten en bij landschapsbeheerders. De opdrachten situeren zich in het ruime 
kader van agrarisch landschapsbeheer.
Vanuit dit kader ontwikkelden we ook een belangrijke activiteit in de winterdiensten. Meerdere gemeenten 
en privé-opdrachtgevers konden de voorbije winters al de gedreven inzet van deze landbouwers en onze co-
ordinatoren ervaren. 
Al meer dan 400 landbouwersvennoten nemen via agro|aanneming zo een nevenactiviteit op en verzilveren 
op een nuttige manier hun vrije tijd, hun vakmanschap en hun machines. De instap is makkelijk en goedkoop, 
agro|aanneming doet de hele coördinatie en administratie.

Lesgevers voor deze thema’s kan je contacteren via:
 A  B  L  O  W 

E info@agrodiensten.be | T 016 28 64 64 | F 016 28 64 39
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SBB

Een actueel aanbod van specialisten

SBB is de professionele dienstverlener voor de leden van de Boerenbond. Het beheer van het bedrijf 

gaat al lang niet meer alleen over het verzorgen van de gewassen of de dieren. Door de complexiteit 

en de snel evoluerende wetgeving is een specialistisch advies noodzakelijk. SBB wil bedrijven een 

totaaladvies geven, dat rekening houdt met de verschillende wetgevingen. 

Bedrijfsovername wordt gebracht door de bedrijfseconomische adviseurs van SBB
Een mooi voorbeeld van totaaladvies is de bedrijfsovername. Bij de eerste installatie word je geconfronteerd 
met allerhande wetgevingen, die je optimaal op je bedrijf moet toepassen. Voor de pacht moet jij je afvragen 
op welke wijze de pacht overgedragen zal worden, de milieuvergunning vernieuw je misschien best voor een 
termijn van 20 jaar, eventueel moet je nutriëntenemissierechten aankopen. De schatting van het bedrijf maar 
ook de betaalbaarheid van de investeringen moet je bespreken in je bedrijfsplan. Het VLIF is hierbij een hulp-
middel, maar het kan in bepaalde omstandigheden ook geoptimaliseerd worden. Bij een bedrijfsovername 
moet je kiezen: wordt het een eenmanszaak, een maatschap of een vennootschap? Welk fi scaal systeem moet 
daar dan op geënt worden?

De (landbouw)vennootschap: de toekomst met veel randaspecten wordt gebracht door de fi scalisten, 
bedrijfseconomische adviseurs en agroconsultants van SBB
Een vennootschap oprichten lijkt vooral een fi scale aangelegenheid en een keuze tussen het forfait en de ven-
nootschapsbelasting, maar het gaat over veel meer. De landbouwvennootschap heeft trouwens de mogelijkheid 
om voor het forfait, de fi scale boekhouding of de vennootschapbelasting te kiezen. Een vennootschap in de 
landbouw is meer dan alleen een fi scale benadering: bijkomende optimalisaties worden mogelijk op het vlak 
van pacht of loonwerkaftrek, VLIF-steun, beperking van registratie- en successiekosten, autonoom beheer, 
beperken van mestverwerkingsplicht en afschermen van privé en bedrijf. Langs de andere kant brengt de 
oprichting van een vennootschap ook kosten met zich mee. 

Fiscaliteit en btw wordt gebracht door de fi scalisten en agroconsultants van SBB.
Een optimale fi scale behandeling van je bedrijf kan je heel wat geld besparen. Veel bedrijven worden nog steeds 
belast in het forfaitaire systeem. Is het verantwoord om over te schakelen naar een volledige boekhouding? 
Schakel je niet beter over op een algemene btw-boekhouding? Voor sommige fi scalisten is een vennootschap 
het wondermiddel dat alle problemen oplost. Welke vennootschappen zijn aangepast aan de specifi eke eisen 
van de land- en tuinbouw? En vooral, voor welke bedrijfsleiders is het aangewezen om hun bedrijf onder te 
brengen in een vennootschap? Een studieavond rond fi scaliteit zal je alleszins heel wat kennis bijbrengen voor 
je bedrijf, maar wil je ook aanzetten tot nadenken om jouw bedrijf aan te passen voor de toekomst.

Mestreglementering in de tuinbouwsector wordt gebracht door de milieuadviseurs van SBB
Ook de tuinbouwsector is sinds enige tijd onderworpen aan de toepassing van de mestreglementering. Tuin-
bouwbedrijven zijn nu ook verplicht om een jaarlijkse aangifte in te dienen en zijn onderworpen aan een 
aantal andere verplichtingen. Onder meer de opgave van de spuistroom zorgt in de praktijk voor nogal wat 
interpretatiemoeilijkheden.

Vlaams Landbouwinvesteringsfonds (VLIF) wordt gebracht door de bedrijfseconomische adviseurs 
van SBB
Onlangs werden er belangrijke wijzigingen in de VLIF-reglementering doorgevoerd. Deze wijzigingen heb-
ben vooral betrekking op vestigingssteun en op de voorwaarden van landbouwer in hoofdberoep. Anderzijds 
werden de voorwaarden voor vennootschappen strenger. Positief is wel dat belangrijke discriminaties tussen 
de sectoren grotendeels zijn weggewerkt. Er blijven wel nog verschilpunten tussen eenmanszaken en ven-
nootschappen. Wegens de complexiteit van de regelgeving en de talrijke wijzigingen blijft het belangrijk om 
ervaren adviseurs te raadplegen.

Samenwerkingsverbanden wordt gebracht door de fi scalisten en agroconsultants van SBB
Van oudsher wordt onze land- en tuinbouwsector gekenmerkt door veeleer kleinschalige, familiale bedrijven. 
De trend naar schaalvergroting valt evenwel vandaag niet meer om te keren. In een aantal gevallen kunnen 
boeren en tuinders er zelfs een duidelijk belang bij hebben om te gaan samenwerken. Dergelijke samen-
werkingsverbanden ontstaan meer en meer in de vorm van machineringen, loonwerkvennootschappen, 
sorteervennootschappen enzovoort. Ook hier duikt de vennootschapsstructuur dus op. In welke gevallen kan 
samenwerking voordelen opleveren? Op welke wijze wordt dit best gestructureerd?

Agro Bouwadvies
Landbouwers die plannen hebben om een nieuwe stal of loods te bouwen, kunnen voortaan ook bij SBB terecht 
voor onafhankelijk technologisch advies. De nieuwe dienstverlening kreeg de naam ‘Agro Bouwadvies’ mee. 
SBB bouwt hiermee zijn bestaand aanbod voor de agrarische ondernemer verder uit. De adviseurs van SBB 
Agro Bouwadvies begeleiden de landbouwer vooral inzake specifi eke sectorgebonden topics zoals moderne 
stalconcepten, erfordening, emissiearme gebouwen, klimaat- en ventilatieproblematiek, wetgeving dierenwel-
zijn en renovatie. In dit kader worden enkele boeiende en heel praktische voordrachten aangeboden. 
Katrien Boussery – T 09 356 05 20 | E bouwadvies@sbb.be.

Successieplanning wordt gebracht door de successieplanners van SBB
Ook bij ondernemers in de land- en tuinbouwsector is de laatste tijd het besef gegroeid dat je best tijdig goede 
afspraken maakt over opvolging binnen het bedrijf – al dan niet door overname van het bedrijf door één van 
de kinderen – en over een fi scaalvriendelijke overdracht van het opgebouwde vermogen. Je krijgt een klare kijk 
op alle aspecten die komen kijken bij een goede opvolgings- en successieplanning. Het gaat dan onder meer 
over technieken om fi scaal vriendelijk over te laten of te schenken, afspraken met de andere kinderen die het 
bedrijf niet zullen overnemen, hoe ervoor te zorgen dat iedereen krijgt waar hij of zij recht op heeft, hoe bij 
investeringen in vastgoed al rekening te houden met latere successierechten enzovoort.

Katrien Helsen 
SBB Accountants en Adviseurs

SBB







Werkmap voor organisatoren

Welke vorming organiseren?

Koken kost geld. Gelukkig voorzien de Vlaamse overheid en de Europese Unie in subsidies voor 

naschoolse land- en tuinbouwvorming. Studievergaderingen, bedrijfsbezoeken, panelgesprekken en 

cursussen worden betoelaagd. Uiteraard zijn hieraan voorwaarden verbonden. Die zetten we graag 

voor jou op een rijtje.

Studievergadering/panelgesprek/bedrijfs bezoek
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Tip! Als je maar net 10 inschrijvingen hebt voor een reeks van 3 lessen rond computergebruik, loop 
je het risico dat er bij één van de lessen te weinig deelnemers aan de start verschijnen. Wellicht kan 
je de lessenreeks met een aantal interessante onderwerpen uitbreiden tot een computercursus, waar-
door het minimumaantal aanwezigen zakt tot 6. Hierdoor wordt het risico op te weinig deelnemers 
en afgekeurde subsidies veel kleiner en de deelnemers kunnen veel meer leren over de computer! 

Werkmap voor organisatoren

Wie zal wat betalen?

Krijgt de inrichter nog iets?

Naast	de	werkingstoelage	ontvangt	de	inrichtende	
vereniging	per	georganiseerde,	gesubsidieerde	vor-
mingsactiviteit	van	de	Boerenbond	Beroepswerking	
nog	eens	€	20.	Dit	gebeurt	op	basis	van	het	inge-
stuurde	werkingsverslag.

Zouden we niet beter samenwerken?

Voor	praktijklessen	die	plaatsvinden	in	samenwer-
king	met	een	praktijkcentrum	of	een	land-	en	tuin-
bouwschool	geldt	er	een	aparte	regeling:	de	‘samen-
werking’.	Met	deze	aanpak	krijg	jij	geen	factuur	voor	
het	gebruik	van	de	infrastructuur	en	de	gebruikte	
materialen,	want	het	NCBL	vergoedt	het	centrum	of	
de	school	via	de	subsidies.	

Voor meer info kan je uiteraard terecht op het 
NCBL.

Wie betaalt het lokaal?

De	kosten	voor	het	gebruik	van	een	lokaal,	verwar-
ming	en	eventueel	het	drankverbruik	moet	de	inrich-
tende	vereniging	rechtstreeks	aan	de	lokaalhouder	
betalen.	Hiervoor	ontvang	je	als	 inrichter	via	het	
NCBL	een	werkingstoelage	van	€	13,44	(bedrag	index	
2011)	per	gesubsidieerd	uur.	Voor	elk	gesubsidieerd	
praktijkuur	wordt	deze	toelage	nog	verhoogd	met		
€	29,23	(bedrag	index	2011).

Wie betaalt de lesgever?

De	lesgever	krijgt	zijn	lesgeversbezoldiging	in	prin-
cipe	rechtstreeks	van	het	NCBL.	Sommige	lesgevers	
vragen	echter	een	bezoldiging	die	hoger	ligt	dan	de	
gebruikelijke	NCBL-vergoeding.	In	dat	geval	betaalt	
het	NCBL	de	bezoldigingstoelage	aan	de	inrichtende	
vereniging.	De	inrichtende	vereniging	betaalt	de	vol-
ledige	factuur	van	de	lesgever,	maar	neemt	eigenlijk	
alleen	het	verschil	ten	opzichte	van	de	standaardver-
goeding	ten	laste.

Wie betaalt de reiskosten?

De	reiskosten	van	de	lesgever	zijn	ten	laste	van	de	
inrichtende	vereniging.	Je	betaalt	ze	ofwel	contant	
onmiddellijk	na	de	les	ofwel	schrijf	je	ze	nadien	over.	
In	beide	gevallen	ondertekenen	zowel	de	lesgever	
als	de	plaatselijk	verantwoordelijke	de	kwitantie.	De	
gebruikelijke	vergoeding	bedraagt	€	0,25/km,	maar	
je	moet	vooraf	met	de	lesgever	afspraken	hierover	
maken.	
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